Macht Risiken greifbar und
findet Absicherung: Firmen-
grinder Hans Dieter Bauer

Endlich sicher

Hans Dieter Bauer analysiert Risiken fUr Mittelstandler

und sucht dann nach einer mal3geschneiderten Versicherungslésung

siken ihr Geschift trigt. Sie wissen es nicht aus

Leichtsinn oder Verantwortungslosigkeit, son-
dern weil sie glauben, gut und umfassend versichert
zu sein. Hans Deiter Bauer hat da andere Erfahrungen
gemacht: ,Was ein Versicherungskonzern auf der ers-
ten Seite der Police verspricht, das grenzt er auf den
folgenden 50 Seiten erheblich ein.“ Bauer hat es sich
deshalb zur Aufgabe gemacht,
seinen Kunden in ganz Euro-
pa ein Stiick mehr an Sicher-
heit zu geben.

Dem geht oft ein Risiko-
Audit voraus. ,,Wir bewerten
Risiken, damit sie {iberhaupt versicherbar werden®,
sagt Bauer. Was kostet es schon, wenn das Scharnier
eines Tankdeckels defekt geht und ausgetauscht wer-
den muss? Bauer rechnet vor: ,,Man stelle sich vor, das
Scharnier wurde in einer Charge von einer Million
Stlick hergestellt. Der Kunde wird dann alle diese
Tankdeckel zuriickrufen. Der Schaden geht in die Mil-
lionen!“ Ist die Charge kleiner, sinkt auch das Risiko.
Und so sucht Bauer mit seinen Mitarbeitern nicht nur
den besten Schutz, den der Versicherungsmarkt zu
bieten hat, sondern er findet auch praktische Lésun-
gen, wie sich Risiken minimieren lassen. ,Eigentlich
sind wir also keine Versicherungsmaklet, sondern mehr
ein Sicherheitsberater”, sagt Bauer. Und neben dem
Mittelstand der Region vertrauen auch die ganz groen

\/1e1e Unternehmen wissen gar nicht, welche Ri-

Wir bewerten Risiken, damit sie
Uberhaupt versicherbar werden”

des Geschdfts auf den Unternehmer aus Emmendin-
gen. Mercedes, Porsche und Aston Martin zéhlen zu
den Kunden.

Sein detailliertes Wissen der Branche setzt Bauer
ausschlieBlich zum Wohl seiner Kunden ein. So kom-
men diese auch zu ihm, wenn es mal ganz bitter
kommt. Bauer berit seine Kunden etwa bei der Scha-
densabwicklung, zum Beispiel nach einem Grofbrand.
»Wer sich da darauf verldsst,
dass die Versicherung ihn fair
bedient, ist verloren“, sagt
Bauer. ,Die bisherigen An-
sprechpartner werden aus
dem Verkehr gezogen und die
Auszahlung wird oft blockiert so lange es geht.“ Ein
Zustand, den sich ein Mittelstandler nicht erlauben
kann, wenn er wieder zuriick auf den Markt will.

Die Versicherungsvertrdge die Bauer an den Mann
bringt, sind oft malgeschneidert. , Wir legen genau
fest, welche Absicherung unser Kunden wiinscht und
braucht und suchen uns dann auf dem Markt einen
Partner.“ Da wird hart verhandelt und Bauer gibt nicht
Kklein bei. ,Wenn wir nicht bekommen, was unsere
Kunden brauchen, suchen wir uns jemand anderen.“
Und Bauer kennt die Note der Branchen, denen er
hilft. ,Bei Zulieferern der Auto- oder Luftfahrtindustrie
stehen die Versicherer nicht gerade Schlange®, sagt er.
Doch gerade aus diesen Segmenten hat Bauer viele
Kunden. Und bisher sind sie ihm alle treu.
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Anzeige

BAUER

Unternehmen

Die Bauer-Group besteht heute
aus der Bauer Financial sowie
der Bauer Versicherungsmakler
GmbH. Gestartet ist das Unter-
nehmen vor 13 Jahren als reiner
Versicherungsmakler fir mittel-
standische Kunden.

Bauers Besonderheit: Das Un-
ternehmen  verkauft nicht
Vertrdge von der Stange, son-
dern analysiert sauber das Risiko
seiner Kunden und handelt auf
dieser Basis die optimalen Ver-
trdge mit Versicherungsgesell-
schaften aus. Das ermdglicht
beste Konditionen und verldss-
lichen Schutz.

Die Bauer Financial bietet Bank-
dienstleistungen an: Vermo-
gensverwaltung und Fondsma-
nagement, unabhangige Lea-
sing- und Mietkauf-Modelle
sowie Baufinanzierung und
Annutitdtendarlehen. Fur die
Finanzierung wird stets geprift,
ob Forderdarlehen in Frage
kommen. Unternehmensgrin-
der Hans Dieter Bauer beschaf-
tigt heute rund 20 Mitarbeiter.
Sein Unternehmen ist nach DIN
ISO 9001 zertifiziert.

Markte

Rund 5000 Kunden aus ganz
Europa vertrauen auf die Bauer-
Gruppe. Uberdurchschnittlich
viele kommen aus der Automo-
tive-Branche, dem Werkzeug-
bau oder der kunststoffverar-
beitenden Industrie. Gemein-
sam haben die Kunden bei
Bauer mehr als 18000 Fahrzeu-
ge und ein Anlagevermogen
von knapp vier Milliarden Euro
versichert.
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